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Brasileiro, casado, 46 anos
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Resumo de Qualificações 
· Profissional com mais de 20 anos de experiência na área comercial e no desenvolvimento de novos mercados, atuando em empresas de pequeno, médio a grande porte, nacionais e multinacionais gerando faturamentos ao redor de USD 30M. 

· Responsável direto pelo lançamento e instalação no mercado nacional, implementando todo seu plano de Marketing de linhas como Emerge, Artimatic, Wet’n Wild e Jordana, Paris Elissés, Paris Club, French Class, Shandora Perfumes, Vit-Unhas, entre outros.

· Experiência em estruturar equipes de vendas em todo país, bem como treinamento e planejamento de objetivos, definindo metas e objetivos a serem alcançados.

· Habilidade na abertura de novos canais de vendas, em negociações, buscando nichos de mercado e novas oportunidades de negócio.

· Responsável pelo atendimento a redes de supermercados, farmácias, lojas especializadas em todo pais, entre as quais: Mariana Perfumes Ltda, Essencial Perfumes Ltda, Comercial GTB, Extra, Carrefour, Rede OMY de Cosméticos, Magazines Elegan, Big Bem, Cristal GLM, Rede Pão de Açúcar, entre outros.
Formação Acadêmica

Graduado em Psicologia (1989), Universidade de Guarulhos
Cursos Complementares

Psicologia Comercial (UNG)
Desenvolvimento e Gerenciamento de Logística (UNG)
Técnicas de Relações Comerciais (UNG)
Idiomas

Inglês: Básico

Espanhol: Intermediário

Italiano: Intermediário

Informações adicionais

Domínio de ferramentas computacionais: Office 07 / MS Project / Adobe / Web.

HISTÓRICO PROFISSIONAL

VITSCIENCE LABORATÓRIOS 





01/2006 a 10/2007

DIRETOR COMERCIAL

(PORTE PEQUENO – COSMÉTICOS)
Responsável direto pela estrutura comercial, administração geral, 

compra e venda. Também responsável pela divulgação e instalação 
do produto “Vit-Unha” em todo Território Nacional.
DISTRIBUIDORA PARAÍSO 





05/2004 a 11/2005

Gerente Geral
(PORTE PEQUENO – COSMÉTICOS)
Responsável direto pela estruturação, sistematização e automatização 
da Empresa.
PARFUMS DE FRANCE DO BRASIL




 01/2001 a 03/2004

Gerente de Vendas

(PORTE GRANDE – PERFUMES)
Responsável pela introdução e consolidação de toda linha (70 itens) no 
mercado de São Paulo, criando toda estrutura de vendas e treinamento 
gerando novas prospecções.

WPB IMPORT  







01/1997 a 12/2000
Gerente de Vendas e Marketing

(PORTE MÉDIO- COSMÉTICOS)
Responsável direto pelo lançamento das linhas (Emerge, Wet’n Wild, 

Artimatic, Jordana) e torna-las confiáveis  e com grande aceitação.

Criação de toda estrutura  de vendas diretas e indiretas, incluindo o 
atendimento aos principais clientes. Criação e contratação dos agentes 
de venda, bem como calculo e pagamento de comissões.

FIGEAC DO BRASIL 






06/1990 a 12/1996

Gerente de vendas

(PORTE MÉDIO – TÊXTIL)
Responsável por seleção, recrutamento, treinamento e supervisão da 
equipe de vendas em todo Brasil. Implantação de nova metodologia de 
vendas atingindo 100% das metas de venda em cada estado, elevando 
o faturamento a níveis nunca atingidos com superação a cada ano.

Hollywood Spot Line 






 04/1984 a 05/1990

Gerente de vendas

(PORTE GRANDE – TÊXTIL)
Responsável pela supervisão e gerenciamento de vendas e captação 
e manutenção de novos clientes em todo Brasil.
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